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Internet = niemal nieograniczone mozliwosci zarabiania. Wedtug Supplygem
juz teraz na Swiecie dziata ponad 300 milionow tworcow internetowych,

w tym 50 milionéw niezaleznych ekspertow iinfluencerow, ktorzy zarabiaja
nawtasnychwebinarach, kursach, vliogachiinnych produktach cyfrowych.

Aconajlepiejsie sprzedaje? Ekspercka wiedza! Potrzebujesz tylko dobrego
pomystuinarzedzi. | wtasnie o nich przeczytaszw tymebooku. @

Poprosilismy doswiadczonych freelancerdw po przedsigbiorcow -

o podzielenie sie swoimi sprawdzonymimetodamina zarabianie online.
Przeczytasznie tylko o sukcesach, ale rowniez o tym, co poszto nie do konca
tak, jak trzeba.

Czeka nanas prawdziwa kopalnia wiedzy o zarabianiu online, wiec niemana co

przeciggac: do dzieta!

Ekipa marketingowa ClickMeeting Dalej —>
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Moje najwigksze
sukcesy i porazki
wmonetyzacji

Aktualnie najwiecejudzielam sie na YouTubeiLinkedIn, jestemw przededniu
otwarcianowego projektu spotecznosci dla osdb zainteresowanych tworzeniem
lepszych tresciz Al oraz prostymi automatyzacjami. Najlepsze efekty? Chyba powoli
rosngcamarka osobista. Ale tezumiejetnosci copywriterskie sie przydaja. | nie, Al nie
napisze wszystkiego, anapewno nie napisze dobrze, szczegdlnie jeslinie wiesz,
cotoznaczy ,dobrze”:)

Jatutajpdjde pod prad, bozwrdce uwage nie na to, jak zaczac zarabiac, tylko jak sie nie
nadziac. Bow Internecie najwiecejzarabiaja ci, ktdrzy ucza, jak zarabiac

w Internecie. A dzisiaj, po pandemicznym boomie na e-learning, wykwitto

w przestrzeniinternetowej mnéstwo pseudotwadrcdw, ktdrzy nie maja niczego ciekawego
aniwartosciowego do zaproponowania. Kiedy juz kupiszich kurs, zostaniesz nalodzie.

Wiec:

« Pol.research - sprawdzaj. Weryfikuj. Nie wierz na stowo. Miej watpliwosc.
Po 2. cierpliwos¢ - nie nastawiaj sie nato, ze odjutra bedziesz zarabiac miliony.

+  Po 3. ostroznos¢ - jesliktos Cimowi, ze szybko zarobisz w Internecie,
to najprawdopodobniejjedyna osoba, ktdra szybko zarobi, jest on.

= Po4. asekuracja - nie wierzw to, cojest w social mediach. Ludzie ktamig, pokazuja
urywek rzeczywistosci, zeby zmanipulowac i namadwic na zakup.

Musieliby$my zdefiniowac, co toznaczy ,od zera”. Bojeslimasz 25-30 lat

izaczynasz, to nie od zera. Trudno jest przezy¢ 25 lat i niczego sig nie nauczy<.

Gdybym dzisiajzaczynat, poswiecitbym wiele czasu na nauke. Przynajmniej jednej
przydatnejumiejetnosci. A potem szedtbym za stowami; ,Dajludziom to, czego chca,
adostanieszto, czego Ty chcesz”. Zawsze jest jakis$ problem do rozwigzania.
Rozwigzanie jednego problemu tworzy kolejny.

Porazki? Nie mam & Jestem doskonaty i wszystko wychodzi miza pierwszymrazem.
Chciatbym powiedzie¢, ze porazka byty 3 lata pracy w edukacji copywriterow, bo to ciezki
kawatek chleba. Ale to bytoraczej 3-letnie szkolenie zbadania rynku, kampanii online.

To dos$wiadczenie przeniostem na kampanie przedsprzedazy warsztatow z automatyzaciji
tresciwn8n, ktdra przyniosta 31750 zt brutto, ajako catos¢ - 52 tys. zt. | to chyba najwiekszy
sukces.

Codo porazki... powiedziatbym, ze porazka nie istnieje. Albo wygrywasz, albo sie uczysz.
Prof. Zimbardo miat takg zasade - FAIL. First Attempt At Learning. Na tej zasadzie nie lubie
myslec, ze kiedykolwiek przegratem. Moge powiedzie¢ o trudnym momencie. To byt
moment, kiedy zdatem sobie sprawe ztego, ze moja zyciowa misja poprawy rynku
copywriterskiego w Polsce jest skazana na niepowodzenie.
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Moja gtéwna dziatalnos¢ online to podcasty , Siegaj po wiecej”, ktére nagrywam
odkilkulat. Niedawno rozpoczetam takze videocast ,Siegaj po wiecej - Talenty
Gallupa”, ktéry pomaga mibudowac pozycje ekspertkiw obszarze rozwoju
talentdowimocnych stron. Samw sobie bezposrednio nie sprzedaje, ale pozwala
mi dociera¢ do potencjalnychklientow.

Sprzedaje takze dwa kursy online -, Kurs budowania pewnosci siebie” oraz ,Poznaj
Twoje talenty” dla 0osob, ktdre zrobity badanie Gallupa, ale nie wiedza, jak pracowac
zwynikamiraportu.

Zamiast czekac naidealny moment - na gotowos$¢, dopracowana strategie czy kolejny
kurs - po prostu zréb pierwszy krok i zacznij. Dziatanie w praktyce daje mozliwos$¢ szybkiej
weryfikacji, co sie sprawdza, a co wymaga korekty oraz pozwala elastycznie dopasowywac
sie doklientéw.

Wazne tez, by nie patrze¢ na swoja wiedze wytagcznie z perspektywy eksperta. Wtedy tatwo
zbagatelizowac to, cojuzwiemy. Czesto myslimy: ,to przeciez oczywiste, kazdy to wie”.
Atymczasem klucz tkwiw wejsciu w buty klienta - w zrozumieniu, z czym sie mierzy, o co
pytaijakie problemy prébuje rozwiagzad.

Wszystko zalezy od tego, kimjest nasz docelowy klient. Jeslito duze organizacje, to
zdecydowanie LinkedIn - budowanie tam sieci kontaktow, tworzenie angazujgcych trescii
wzmacnianie marki eksperckiej. Jeslichcemy dotrze¢ do klientéw indywidualnych, to
Swietnymwyborem jest TikTok, ktory szybko daje duze zasiegii dostep do mtodszego
pokolenia. Instagram tez daje ogromne mozliwosci, jeslitylko mamy energie i
systematycznie tworzymy tresci. Podcasty sa tez Swietng opcja, bo wejscie

w tenformat nie wymaga duzego budzetu.

Najwiekszym sukcesem byto sprzedanie mojego kursu online w trakcie pandemii do duzej
korporaciji, ktéra szukata ciekawego pomystu z okazji Dnia Kobiet. Kurs zwrdcit mi sie
pieciokrotnie - najednejfakturze dla duzej firmy. Ten sam kurs prébowatam sprzedac
klientomindywidualnymijuz nie poszto tak tatwo.

Frustracja w pracy w social mediach bywa ucinanie zasiegdw. Zdarza sie, ze przygotuje
dopracowana tres¢ i ma ona minimalny zasieg, a zdjecie zwakacjiwrzucone ,ot tak” zbiera
mndstwo reakgji. Jednak nie nazwatabym czegos duza porazka. Raczej patrze natojakna
proces - probuje, wyciagam wnioskiiide dalej.



NataliaFlore

Méj patent Moje dziatalnos¢ ma 3 gtéwne filary: tworzenie tresciw ramach ghostwritingu,
nazarabianie szkolenie ztworzenia trescii skutecznego uzywania Linkedlna orazbudowanie

wiasnejwidocznosciieksperckosci, ktéra potem wptywa na pozyskiwanie nowych
klientow iklientek, wystapienia nakonferencjachiwspotprace zréznymimarkami.

Co pomaga miw zarabianiu nawiedzy? Pouktadane procesy iznajomos¢ tego,

(@3 jak niektore rzeczy dziatajg, na pewno pozwala mirobic to szybciej.
Jeslichcesz Nie przeraz sie ogromem tresci, ktdrajuzjest w Internecie. Twojej perspektywy
zaczaczarabiac jeszcze tam nie mal Klientom, z ktérymi pracuje nad markami osobistymi, czesto

nawiedzy, to... . . . . . —
przypominam, ze zawsze powinno sie wychodzi¢ od celu. Po co to wtasciwie

robie? Comamito dac?

Zastanowitabym sig, jakie narzedzia i platformy najszybcieji najtatwiej pozwolg
zrealizowac cel. W moim przypadku byt to LinkedIn (ktory bardzo polecam, bo
nadaljest nienasycony!), cho¢ zaczynatam na Facebookuilnstagramie. Ciagle
testuje nowe narzedzia. Aktualnie oddelegowuje znaczng czesé researchu, ktory
jest podstawg mojej pracy, do narzedzi Al. Korzystam tezz platform mailingowych,
do webinarowizarzadzania publikacja tresci.

Gdybym miata Odmomentu, kiedy zaczetam zarabiac online, zmienitam to, co robig, juz kilka

zacza¢ odzera razy. Bratam pod uwage to, co mnie interesuje i co w danymmomencie jest
potrzeba rynkowa. Nadal dziatam mocno butikowo, ale chetnie zrobitabym cos,
co szybko datoby sie wyskalowac.

Moje najwigksze Hal Efektowna porazka przychodzi mi do gtowy bezzadnego problemu:
sukcesy iporazki wydatam kurs, ktérego NIKT nie kupit. Ale sporo sie przezto nauczytam: o
w monetyzacji

sprawdzeniu potrzeb na dany produkt, niezaktadaniu zgory i nieinwestowaniu
czasu bez przedsprzedazy. Inng porazka, ktéra nadal mnie bardzo boli, byto to, ze
zebratam pokazna, kilkuset osobowa liste mailingowa pod newsletterinigdy go
nie wystatam. Tu przyczyna byt brak strategii.

Jezelichodzi o sukcesy, to monetyzowanie wiedzy w ogdle jest super :). Oprocz
gtéwnych "produktéw” cieszy mnvie kazdy odptatny tekst, wystgpienie czy
wspotpracaambasadorska, ktore wpadajg dodatkowo. Zazwyczaj to bardzo
przyjemne, dodatkowe kwoty.
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Moja gtéwna dziatalnoscig online jest edukacja orazbudowanie spotecznosci,
ktdrezczasem przenosze na grunt realnych dziatan offline. Prowadzone przeze mnie
strony internetowe stuza przede wszystkim pogtebianiu wiedzy na temat mojej oferty.

Najlepsze efekty przynosi mirozwoj spotecznosci, ktére naturalnie przechodza do
bezposredniego kontaktuw wiadomosciachirozmowach. Dziekitemumoge
skutecznie przektadac zaangazowanie online na sprzedazustugirealng wspotprace.

Jeslidopierozaczynaszzarabia¢ w Internecie, najwazniejsze to nie szukac odrazu
idealnej platformy, ale postawic na specjalizacje, czyli uczciwie odpowiedzie
sobie na pytanie: w jakim obszarze czuje sie na tyle kompetentnie i pewnie,

by realnie wspierac klientow. A takze dobrze poznac swoja przyszta grupe
odbiorcow.

Warto siegnac po takie narzedzia jak Canva, najlepiejw wydaniu Pro. Pozwala
tworzy¢ spdjne graficznie tresci, nawet bez wiekszej umiejetnosci projektowania.
CapCutumozliwia szybkiiestetyczny montaz wideo zwtaszczajeslidziataszna
TikToku, Instagramie lub YouTubie. Wazna jest takze analiza prowadzonych
dziatanitu dobrze sprawdza sie choc¢by Hotjar, ktéry pozwala zrozumied, jak
uzytkownicy poruszaja si¢ po Twojej stronie, oraz Google Search Console czy
Google Analytics, ktore pomagaja mierzy¢, skad trafiajg do Ciebie odbiorcy
icoichzatrzymuje orazangazuje.

Gdybymzaczynat od zera, skupitbym sie na budowaniu zaufania w konkretnej
dziedzinie. Zaczatbym od tworzenia czego$ wtasnymirekamilub z niewielkim
wsparciemzzewnatrz, korzystajac zdostepnych darmowych narzedziizasobdw,
ktdre nie wymagaja duzych naktaddw finansowych, ajednoczesnie przynosza
realng wartos¢ odbiorcom.

Moimjednymznajwigkszych sukcesow byta sprzedaz ponad 100 biletow
poprzez platforme on-line na wydarzenie Dialog Mozliwosci w Kopalni Guido.
To pokazato, jak wazne jest realne zaangazowanie spotecznoscibudowanej

w przestrzeniwirtualnej na konkretny rezultat finansowy.

Na poczatku czesto popetniatem btad, probujac oferowacd zbyt wiele
jednoczesnieikierujgc sie bardziej wtasnymipomystaminiz potrzebami
odbiorcéw. Dopiero zczasem nauczytem sie, ze autentycznosc, prostota
izrozumienie klienta to prowadzi do dobrych efektow.
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Jestem doradca podatkowymimoja dziatalnosc idzie dwutorowo. Zajmuje sie
doradzaniem w zakresie podatkow konkretnym podatnikom, gtéwnie
przedsiebiorcom, orazzajmuje sie dziatalnosciag szkoleniowa. Przed pandemia
gtéwnie stacjonarnie, obecnie raczejw Internecie.

Nie moge tylko sprzedawac szkolen. Musze caty czas pokazywac siejako ekspert
ibudowac zaufanie spoteczne, branzowe. Nikt by nie kupit u mnie szkolenia, nawet
bardzo taniego, gdyby ludzie nie mielipewnosci, Zze jestem ekspertem w swojej
dziedzinie, amoje wyktady i doradztwo sg na wysokim poziomie. Dlatego duzo
publikuje materiatéw szybkichidarmowych, jak rolki, posty, filmiki.

Oczywiscie porzadna platformajest bardzo wazna, tutaj polecam ClickMeeting.
Natomiast kluczowe do zarabiania na wiedzy jest, moim zdaniem, zbudowanie
eksperckiej pozycji. Duzo oséb chce zaptacic wiecej, ale mie¢ pewnosé, ze
wiedzaim podanajest rzetelnaina wysokim poziomie, do tego przedstawiona
w ciekawy czy humorystyczny sposéb.

Wrzucatbym duzoiregularnie krétkichi atrakcyjnych materiatow edukacyjnych,
jak posty rolki, fiimiki. W ten sposdb mozna zbudowacd pozycje ekspertaipokazac
sie jako osoba, ktéra dobrze porusza sie w Internecie, potrafi ciekawie przekazac
wiedze i po prostu dac sie polubic. Bytbym autentyczny i nie przesadzatbymz
naduzywaniem narzedziAl, ktdre sg szybkie i ciekawe, ale pozabawiaja nas czastki
,nas”.

Sawebinary, gdzie mysle, ze bedzie bardzo duzo oséb ibeda bardzo
dochodowe, ajest garstka osdb, ale uwaga... bywa tez doktadnie odwrotnie.
Niektdre webinary nie wydaja mi sie tak atrakcyjne, ale robig je, zeby ,,co$ sie
dziato”, afrekwencjaifinanse przekraczaja jakiekolwiek wyobrazenia. Rynekjest
trudny do przewidzeniainawet jak siedziszw czyms kilkanascie latiwydaje Cisig,
ze maszintuicje to mozesz sie mylic.

Reasumujac: TRZEBADZIALAC @.



MagdalenaKie

Méj patent Moja dziatalnos$¢ online to mieszanka trzech rzeczy: edukaciji, promowania ksigzek
nazarabianie zpraktyczna wiedza, budowania spotecznosciilekkiego prowokowania do
myslenia. Najwiecej efektoéw daje mikonsekwencja - regularne posty na
LinkedIn, w ktorych tacze psychologie, komunikacje i codzienne sytuacje.
Nie sprzedaje wprost, raczejbuduje rozpoznawalnosc i zaufanie. To one pdzniej
monetyzuja sie same - w postaci zaproszen do wspotpracy, warsztatow czy

(@3 programow dlazarzagdow.
Jeslichcesz Zacznij od jednej platformy, ktdra czujesz najbardziej. Nie prébujbyc odrazuna
zaczac zarabiac TikToku, Instagramie, YouTubie i LinkedInie, bo skoAczysz sfrustrowana

hawiedzy, to.. izpoczuciem, ze wszedzie jestes troche, a nigdzie na serio. Wybierzmedium,

w ktérym Twoi odbiorcy naprawde spedzaja czas i gdzie Ty sama czujesz flow.

Drugarzecz: nie kombinujz narzedziami. Na poczatek wystarczy smartfon
idarmowe konto na platformie. Wazniejsze nizmontazifiltry jest to, zeby mowic
o czyms, co ludzi obchodzii co rozwiazuje ich realne problemy.

Gdybymmiata Gdybym dzis zaczynata od zera - bezbudzetuilisty mailingowej - postawitabym

zacza¢odzera naLinkedIniTikToka. LinkedIn, bo daje dostep do decydentéw i buduje Twoj
profesjonalny wizerunek, a TikTok, bo pozwala w kilka sekund zdoby¢ organiczny
zasieg, ojakiminne platformy moga tylko marzy¢. Potaczytabym krétkie,
angazujace wideo z dtuzszymi tresciami edukacyjnymiinie batabym sie
pokazywac siebie takiej, jaka jestem - bez polerowania. Autentycznosc to waluta,
ktdra dzis ptacinajlepie;j.

Moje najwigksze Porazki? Miatamich mndstwo. Pierwsze kursy online przygotowywatam
sukcesy iporazki miesigcami, a potem sprzedawaty sie w kilku sztukach. Zrozumiatam, ze nie mozna
wmonetyzaciji

zamykac sie w pokojuitworzy¢ w prozni. Trzeba testowac, rozmawiaé
zodbiorcamiisprzedawac jeszcze zanim produkt powstanie.

Najwiekszy sukces? To, ze moja wiedza naprawde dziata w praktyce. Kiedy
menedzerowie i cztonkowie C-level pisza, ze po moim szkoleniu albo po
przeczytaniu ksigzkiinaczejzarzadzaja i prowadza spotkania, a student pierwszego
roku podchodziimdwi: ,Dzigki, wreszcie potrafie zagadac do ludzina korytarzu” -
tojest monetyzacja, ktéra daje satysfakcje wieksza niz przelew na konto.
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Zajmuje sie marketingiemmatych firm. Wspdtpracuje 1do 1z mikroprzedsigbiorcami.
Tworze dlanich plany dziatania, dzigki, ktorymich marka sie rozwija, a sprzedazrosnie.
Conajwazniejsze: staram sig, by marka mojego klienta cieszytaibyta prowadzona
wzgodzie zjego wartosciami, ale wplatamw to neuromarketing i techniki ekonomii
behawioralnej, ktdre pozytywnie wptywajg nanienachalng sprzedaz. Najwigksze
efekty przynosimipersonalizacjaito, ze mojaustugajest ustugg bardzomocno
dopasowana do potrzeb mojego klienta. Ogdina ofertamojej firmy nieistnieje.
Zawsze jest dopasowana do potrzeb danego brandu.

Marketingowe narzedzia, ktdre sie w tym przydaja, to:

AnswerThePublic - pomoze w budowaniu lejka sprzedazowego
Edits - w nim stworzyszza darmo rolki czy relacje na socialmedia
MailerLite - tutajzaplanujesz newsletteripodstawy automatyzaciji
Notion - idealny do organizacjipracy

Instagram/TikTok/LinkedIn - badz tam, gdzie jest Twoj klient

Skupitabym sie na strategii, ktora odpowiada na potrzeby mojej grupy docelowe.
Wysztabym od potrzeb grupy i na tej podstawie budowata swojg oferte.
Wybratabym dwa kanaty social media, w ktorych jest moja niszaitam
budowatabym spotecznosc¢. Nastepnie zainwestowatabym w strone www
zodpowiednig komunikacja i blogiem. Dbatabym o SEO izainwestowata
wreklamy Google. Ale przede wszystkim od poczatkuistnienia social mediow
miatabymlead magnet zzapisem na newsletter.

Sukcesy to kolejka chetnych do wspotpracy i pytania o ebooka lub inne materiaty,
ktore dodatkowo mozna umnie kupi¢. Porazka? Zdecydowanie to, ze nadal nie
mozna kupi¢ mojego szkolenia online, bo jeszcze go nie stworzytam. Narazie
pracuje wytacznie I:1.



Méj patent W tej chwilibardzo waznymi kanatami mojej dziatalnoscisg podcasty i webinary.

nazarabianie Mamjuzzbudowana solidngispdjna grupe obserwujacych na Linkedin oraz
subskrybentow newsletterow, co sprawia, ze docieram do nieprzypadkowych
0s6b. Monetyzacja w moim przypadku to projekty doradcze, ktére maja dtugii
skomplikowany proces sprzedazy oraz szkolenia online, ktore realizuje live na
platformie ClickMeeting.

Stosuje schemat, w ktérym na LinkedIn promuje webinary ipodcasty a
bezposrednie oferty szkoleniowe prezentuje gtéwnie w newsletterze i podczas
webinarow. Tam sa ludzie, ktérzy juz mnie znaja, ijezeli cenig sobie trescibezptatne,

(@3 sg bardziej sktonnizainwestowac w szkolenie.
Jeslichcesz Zdecydowanie warto zacza¢ od ustalenia, zjakimistotnym dla moich potencjalnych
zaczac zarabiac klientow problemem lub wyzwaniem mam sie kojarzy¢. W moim przypadku na poczatku
nawiedzy, to... byta to skuteczno$é marketingu B2B. Na tym sie skupitem i to pozwolito miwypracowac
pewnawidocznosé.

Swietnym formatem sg webinary:

«  Pozwalajg na szybka produkcje tresci
Utatwiajgichrecycling (hagranie -> transkrypcja -> formaty tekstowe)
Pozwalaja nainterakcje zuczestnikami
Utatwiaja zbieranie pytan, ktdre potem staja sie baza do pomystéw na kolejne tresci
= Utatwiajg przekonwertowanie uczestnikdw do kolejnych etapow dzigkinp. funkcji Call

ToAction
Gdybym miat Zdecydowanie jak najszybciej zbudowatbym jakis kanat subskrypcji niezalezny od mediow
zacza¢ odzera spotecznosciowych. W marketingu B2B bazy subskrybentdw nie musza byc¢ duze, ale

musza by¢ spdjneiaktywne.

Moim zdaniem w jednym z najlepszych (cho¢ nie najszybszych) narzedzi do budowania
jakosciowej, spojneji dobrze konwertujacejbazy e-mail sg webinary.

Moje najwigksze Wiele razy pomysty na przyktad na szkolenia, ktére wydawaty mi sie genialne, okazaty sie
sukcesy i porazki mato interesujgce w zderzeniu z oczekiwaniami klientow. Dlatego staram sig testowac
W monetyzac;ji zainteresowanie tematami, analizujgc zapytania w Google, dyskusje w mediach

spotecznosciowych. Dobrym testem zainteresowania tematem szkolenia jest
przeprowadzenie wstepnego bezptatnego webinaru: otrzymasz wartosciowe opinie, ktére
utatwig dopracowanie finalnego produktu.
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Jeslichcesz
zaczac zarabiac
nawiedzy, to...

Gdybym miat
zacza¢ odzera

Moje najwigksze
sukcesy i porazki
W monetyzac;ji

Moja gtéwna dziatalnos¢ online opiera sie na synergii trzech obszaréw: edukacii,
biznesuipasiji. Szczegdlnie taczenie tematdw, ktdrymizajmuje sie od wielu lat,
czylidigital marketingu, Japoniii sztucznejinteligenciji.

Najlepsze efekty monetyzacyjne przynosi mipotaczenie eksperckosciz
praktycznym zastosowaniem... Niemalze codziennie tworze tresciw Internecie,
dzielac sie swoimi przemysleniami, komentarzami, ale i wiedza. Wystepuje na
konferencjach biznesowychinaukowych, udzielam sie w podcastach, jezdze na
$niadania biznesowe i tematyczne, networking, ale tez pisze kazdego dnia
np.naLinkedin.

Zacznijodtego, corealnie umieszico Cig interesuje, bo tylko wtedy zachowasz motywacje
w dtuzszym czasie. Wybierz tematyke i staraj sie wyrdznic¢ na tle konkurencji. U nasjest to
Japonia, filozofia Kaizen oraztgczenie biznesu znaukaipasja.

Jesli chodzi o narzedzia, czesto na poczatek wystarczy telefon, laptop i che¢ dziatania.
Ja codziennie uzywam wielu narzedzi, ale jak zaczynatem, to miatem13 lat i ograniczony
budzet, dlatego szukatem darmowych rozwigzan. Mozesz uzywac tez: Canvy, ChatGPT,
Midjourney lub Freepik, OpusPro, Clickmeeting czy ICP.

Zaczatbym od dzielenia sie wiedza naroznych kanatach (np. Linkedin, YouTube Shorts lub
TikTok), ale zmysla o budowaniu zaufania, czasem tez viralii tresciktére dotra szerzejdo
réznych odbiorow, zktorych wyodrebnisz sobie nisze.

Zarabianie zaczynatbym od prostych konsultacjilub produktéw cyfrowych. Jazaczynatem
od grania w radiu internetowym, nastepnie przerabiatem profile na EpulsiMySpace,
tworzytem strony internetowe, ale teznaprawiatem komputeryiinstalowatemnp.
Windowsa. Juzjak nastolatek inspirowatem sie filozofig Kaizen, czylimatych, ciagtych
krokow, ktdre prowadza do duzychzmian. Portal internetowy stworzytemw 2006 roku,

aw 2007 zaczatem na nim zarabiac.

Najwieksza porazka to moment, w ktdrym nie ruszytemz podcastamiw 2014 roku, bo
stwierdzitem, ze nikt tego nie bedzie stuchat, nie mamzbyt dobrego sprzetuiszukatem duzo
wymowek... pierwszy podcast odpalitem é lat pdzniej...

Najwiekszy sukces: mozliwos¢ dawania pracy ludziom, edukacja mtodziezy, pracownikdw,
klientow. taczenie pracy, nauki, w tym doktoratu, i pasji... Ogdlnie dobrego zycia uboku
wspaniatejzony ikotdw oraz posiadanie ogarnietych wspdlnikdw.



KarolinaKrze

Méj patent W zarabianiu online najwazniejsze jest, aby znalez¢ swoja grupe odbiorcéw, zobaczy ¢, w

nazarabianie jakichkanatachjejprzedstawiciele i przedstawicielkiznajdujg w socialmediach,
zorientowac sig, co czytaja, wjakich sa grupach. Moze sledza konkretne osoby, z
ktdrymimoznawejsc we wspotprace. Jeslinie ma sie wiasnychzasobdw, to tak trzeba
podejsc¢ dotegozadania. Najwaznigjsze jest oczywiscie stworzenie strategii dziatania,

(@3 publikacjiw socialmediach, strategiidotarcia.

Jeslichcesz W zarabianiu online najwazniejsze jest, aby znalez¢ swoja grupe odbiorcow,

zaczaC zarabiac zorientowac sig, zjakich social mediéw korzystaja, co czytaja, wjakich sg grupach.

nawiedzy, to.. Im precyzyjniejilepiej dobierzemy kanaty dotarcia, tym tatwiej bedzie dotrze¢ do
potencjalnie zainteresowanych osob. Warto skorzystac zkampanii ptatnych,
zaangazowac lideréw opinii czy tezzorganizowac spotkanie, by¢ obecnymna
wydarzeniach offline, gdzie takie osoby moga by¢, a takze nawiazac wspodtprace
zliderami opinii, ktdrych obserwuja. Mozna réwniez promowac swoje wydarzenia
wmediach, zachecajac zainteresowanych do udziatu. Najwazniejsze jest
zaplanowanie strategii dziatania.

Gdybymmiata Warto sie zastanowic¢ nad tym, co jest wyrdznikiem naszych dziatan, jak chcemy

zacza¢ odzera odréznic sie odinnych, wjaki sposdb mozemy przyciaggnac uwage izaangazowac

odbiorcéw nie tylko racjonalnie, ale i emocjonalnie. Zaangazowanie emocjonalne
wynikazzainteresowania tematem, aracjonalne zmozliwosci otrzymania czegos
wzamian - czylinp. skorzystania zdodatkowych tresci.

Propozycijijest wiele. Procesy te da sie obecnie zautomatyzowac zuzyciem
sztucznejinteligenciji, np. skonsultowac¢ kampanie zChatemGPT - chociazja
rekomenduje korzystanie z Claude, ktory nie halucynuje i tworzy propozycje na
bazie informacji, ktorg dostarczymy. Sztucznainteligencja przydaje sie tez przy
przygotowywaniu postéw, grafikitd.

Osobiscie wole poswieci¢ znacznie wiecej czasu na opracowanie strategiii
materiatdw oraz na precyzyjne targetowanie, nizna sama promocje - ktérajednak
tezjestwazna.
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Gdybym miat
zaczac od zera

Moje najwigksze
sukcesy i porazki
w monetyzacji

Zarabianie online to dlamnie przede wszystkim przeksztatcanie wiedzy

i doswiadczeniaw produkty cyfrowe. Przez ostatnie lata tworzytemirozwijatem
roznorodne formy monetyzacji od szkolen online przez ptatne newslettery
iwebinary po kampanie crowdfundingowe i sprzedaz produktéw cyfrowych
(e-booki, kursy, szablony, licencje). Najlepsze efekty przynosi mitaczenie
kompetencji eksperckichznarracja, czylinie tylko przekazywanie wiedzy, ale tez
budowanie wokét niej historii, emocijii wspdlnoty. Dzi$ gtdwnym zrédtem
przychodu sa szkoleniaitresci premium (subskrypcje, dostep do spotecznosci,
konsultacje).

Osobie poczatkujacej doradzitbym trzy rzeczy: zacznij od dania realnejwartosci, wybierz
jedno mediumina nim sie skup, Zbuduj spotecznosé, zanim zaczniesz sprzedawac.
Wigkszos¢ osob traci czas, skaczac migdzy platformami, zamiast skoncentrowac sig na
budowie zaufaniairealnej pomocy swojej grupie docelowej. Jesliktos lubi méwic niech
nagrywa podcastlublive’y. Jeslilepiej czuje sie w pisaniu - newsletter lub blogbedalepsze.
Znarzedzi polecam Substack lub GetResponse do newslettera, ClickMeeting do
webinaréw i konsultaciji, Gumroad do sprzedazy produktéw, a Notion lub Tally do budowy
prostych przestrzeniwiedzy.

Gdybym zaczynat dzi$ od zera, skupitbym sie na budowie mikromarki wokétjednego
konkretnego problemu. Zaczatbym od darmowego poradnika PDF, nagrania krétkiej serii
wideoicyklicznego newslettera. Potem zrobitbym pierwszy ptatny webinar za niskg
kwote (ale nie za darmo!), zbierat pytania i feedback, a nastepnie zamienit wszystko

w mini-kurs lub warsztatlive. Uczytbym sie od spotecznosci, a nie ,wymyslat” swoich
zatozen, zgadujac. Dzieki Alitanim narzedziom prég wejscia nigdy nie byt nizszy.

Najwieksze porazki? Probowatem skalowac co$, zanim to miato sens. Wydatem za duzo na
kampanie, nie majgc dobrze przetestowanego produktu.

Najwieksze sukcesy? Gdy tworzytem cos autentycznego, potrzebnegoiosadzonego

w konkretnejniszy. Jednymz przyktaddw byta kampania e-booka z narzedziami Al, ktora
rozeszta sie viralowo - bo byta prosta, praktycznairozwigzywatarealny problem. Drugito
budowa spotecznosciwokot newslettera - dzié to nie tylko zrédto wiedzy, ale tezkanat
sprzedazy, rekrutacjiiwspotpracy.
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Ucze ludzi patrze¢ na dane tak, zeby przestaty ktamac.

Specjalizuje sie w Google Analytics 4 - narzedziu, ktore wztych
rekach potrafidoprowadzi¢ marketera do tez... ale w dobrych -
do wigkszych przychoddw.

Najlepiej monetyzuja sie u mnie szkolenia na zywo lub online - bo po
moich sesjachludzie nie tylko wiedza jak i gdzie klikngc, ale tez
dlaczegoto dziata.

Nie kupujodrazumikrofonuza 3 tysigceikameryzNASA. Najpierw sprzedaj
cos, cojuzumiesz, nawet jesliwydaje Cisie ,zbyt proste”.

Zoom, ClickMeeting czy Google Meet wzupetnosciwystarcza,
zebyzaczaC.

Najwazniejsze? Mow do ludzitam, gdziejuzsa - anie tam, gdzie Ty
chciatbys, zeby byli.

Postawitbymna LinkedIn - to miejsce, gdzie ludzie czytaja, anie tylko
scrollujgkoty. Dotego szybkie konsultacje 1:1lub miniwarsztaty nazywo,
ktore mozna sprzedawac juz przy kilkkunastu obserwatorach.

W internecie nie wygrywa ten, kto ma najwiekszy budzet, tylko ten,
kto pierwszy wysle link do ptatnosci.

Porazka? Tworzenie ,kursuzycia” przez potroku, ktory w dniu premiery stat
sie nieaktualny, bo Google zmienit narzedzie. Whiosek: w swiecie online
lepiejzrobi¢ cos dobrzeiszybko, nizidealnieizapozno.

Sukces? Wprowadzenie szkolenz GA4, zanimwiekszos¢ firmzorientowata
sie, ze Universal Analytics odchodzi. Troche jak sprzedaz ptaszczy przed
pierwszym sniegiem - kupiliwszyscy, ktorzy nie chcielizmarznac.
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Gdybym miata
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Moje najwigksze
sukcesy i porazki
wmonetyzacji

Najlepsze efekty w monetyzowaniu mojej wiedzy przynosza mimerytoryczne: posty,
w ktorych dziele sie swoimknow-how, ikomentarze do postéwinnych autoréw oraz
publikowanie moichkomentarzyjako postéwnamoim profiluzoznaczeniemautora,
aby poszerzac zasieg madrych Tworcdwimadrychtresci.

Cudownym narzedziem jest Canva, poniewaz ma ogrom mozliwosci. Polecam Canve jako
wiodace rozwiazanie do opracowania graficznego w celu zaprezentowania wiedzy
iknow-how w atrakcyjnej wizualnej formie. Z platform polecam Linkedin, bo daje
rewelacyjng widoczno$¢ i dostepnosé orazinkluzywnoscé na globalnymrynku.

W tej przestrzeniwymieniam mysli, nawiagzuje wspotprace, otrzymuje rekomendacje,
ainniw bardzo szybki sposdb mnie znajduja i polecaja mnie do wspditpracy.

Robitabym doktadnie to samo, co teraz, czyli publikowatabym posty zknow-how,
utrzymywatabym kontakt ze swoja spotecznoscia, dziekowatabym, ze jest,ize mamdla
kogo publikowad, ze ktos reaguje nato, corobig, dajac komentarze ireakcje do moich
postow. Wiem, ze algorytmy lubig wideo, dlatego gdybym miata zacza¢ od zerato
dodatkowo do tego wszystkiego, co publikuje to nagrywatabym wigcej relacjina zywo.
Ponadto wiem, Ze organizowanie webiarow ze streamingiem na YouTube, z
promowaniem swoich produktow i ustug, tez sie cieszy zainteresowaniemima super
zasiegi. Ale inato nie mam obecnie czasu. Grunt, aby pokazywac jakos¢, merytoryke i
budowac silng marke i wizerunek zarowno firmy i fachowca. Jak ludzie widza specjaliste z
unikalnym know-how, to dziata cudownie ,reakcjataricuchowa” z polecaniamii
,marketingiem szeptanym”.

Naprawde nie wydaje na promocje ani grosza, bo to po prostu samo napedzajaca sie
maszyna. Pokazsiebie jako fachowca, a zyskasz autorytet
i publicity. Tylko badz w tym wszystkim autentyczny, spdjny, profesjonalny i uczciwy.

Porazki w biznesie odbieram jako pouczajgce lekcje przedsiebiorczosciito bardzo wazne
lekcje, bo dziekinim osiggnetam potem niemozliwe. Takimi pouczajacymilekcjamibyto
nadmierne ufanie i wiara w obiecywane wspotprace w przysztosci, do ktdrych potem nigdy
nie dochodzito. Terazmam dzieki temu wtgczong zasade ograniczonego zaufania i dziatam
wytacznie na podstawie zawartych umow o wspdtpracy ze sprawdzonymii solidnymi
partnerami. Zawsze powtarzam, ze to zkim wspotpracujesz, bardzo duzo mowi o tobie
twojej firmie. Moim najwigkszym zyciowym sukcesemjest to, ze od 2015 roku zyje w
dobrostanie, zuwaznoscigimamikigai. W praktyce oznacza to, ze wszystko, co robie
prywatnie, biznesowo i naukowo jest gruntownie przemyslane, zaprojektowane i dziatajace
w harmonii, zsensemijest wzgodzie zmoimiwartosciami. Robie to, cokocham. Mam tez
cudownych ludziwokot siebie - rodzine, przyjaciotiwspotpracownikow, za ktdrych jestem
bardzo wdzigczna.
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Na co dzien dziele sie wiedza na styku technologii, biznesuiszeroko pojetejsztucznej
inteligencii. Pisze o tym, co obserwuje w swojej pracy, podczas rozmowzludzmi, atakze
staramsie nieco odczarowac technologieipokazac, ze wcale nie trzebassiejejlbac. Nie
mamjednego sposobunamonetyzowanie swojejwiedzy. Najbardziejwartosciowe
wspotprace pojawiaty sie namojej skrzynce od osob, ktdre anirazu nie zareagowaty, ani
nie skomentowaty moichtresci, jednoczesnie przyznajac, ze czytajaje po cichu odlat.

Sugerowatbymwyrzucic¢ do kosza wszystkie poradniki dotyczace framework’ éw
marketingowych, copywriterskich, sprzedazowychiinnych tego typurzeczy.
Zainwestowatbym za to ogrom czasu w zrozumienie i rozwinigcie wtasnego
stylui pokonanie strachu zwigzanego z dzieleniem sie swoimi myslamina
wiekszg skale. Mojg uwage od lat przykuwa LinkedIn, a w ostatnim czasie coraz
bardziej Substackiniszowe miejsca na platformie Reddit. Uwazam jednak, ze
warsztatiunikalna perspektywa zawsze sie obronig - platformainarzedzia maja tu
drugorzedne znaczenie.

Wybratbym tylko jedno miejsce w sieci, zainwestowat czas w konsekwentne
tworzenie autorskich tresciizobaczyt, jak dtugo jestem w stanie ztym wytrzymac -
chowajac perfekcjonizm do szafy. W dobie Al nigdy nie byto tatwiej sie wyroznic.
Wystarczy tylko nie i$¢ na skroty i caty czas szukac swojego wtasnego stylu. Takie
proste, a takie trudne. Mozesz uzywac zawsze tego samego przepisu nawypiek
chleba - afinalny efekt zawsze bedzie inny.

Moim najwiekszym btedemiputapka, w ktdrejutkngtem na bardzo dtugo, byt brak
solidnego rozdzielenia, co dawac za darmo, aza co brac pieniadze. Finalnie
dzielitem sie wszystkim bez ograniczen, bo przeciez ,tak wypada”, nie majac
Swiadomosci, ze to, co dlamnie czesto jest oczywiste, dlainnychjest warte 10
iwiecej tysiecy ztotych. Warto pomyslec o szufladce znapisem ,premium”, do
ktorejkluczem beda pienigdze. Inaczejtatwo o frustracje i utkniecie w miejscu,

w ktorym stan konta nie bedzie wygladat tak, jak powinien.
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Pomagam twdércom pracowac madrzej (i zarabia¢ wiecej) dzieki Ali systemom.
Buduje znimi systemy, ktdre zamieniajg marke osobista w dochodowy,
przewidywalny biznes. Najlepszych efektow nie przynosijedenkonkretny
produkt, ale spéjny ekosystem oparty na drabinie wartosci (Value Ladder).
Wszystko zaczyna sie od darmowej tresciw mediach spotecznosciowych, ktdra
buduje zaufanie. Nastepnie prowadze klienta przez tani produkt wejsciowy (np. kurs
o Alw content marketingu - 400 zt), ktory daje mu szybkie rezultaty. Dopiero na
koncujest migjsce na oferte premium, jak spotecznosc¢ czy mentoring 1:1. To
podejscie dziata, bo szanuje droge klienta.

Mojg gtowna rada jest: zapomnij na chwile o narzedziachiplatformach. To jest najwieksza
putapka, w jaka wpadaja poczatkujacy - buduja piekna strong, projektujalogo, kupuja
drogie oprogramowanie, a potem orientuja sig, ze nie maja komu sprzedawac.

Zacznij od Minimum Viable Business (MVB). Twoim pierwszymijedynym celemjest
znalezienie jednego, palacego problemuijednegoklienta, ktdry zaptaci Cizajego
rozwigzanie, zanimzatozysz firme. Zréb przedsprzedaz. To najtanszy i najlepszy test rynku.
Narzedzia? Na start potrzebujesz trzech: telefonu, jednego profilu w social mediai arkuszy
Google.

Zrobitbym doktadnie odwrotnie, nizradzi wiekszos¢. Nie budowatbym 2 lata darmowej
publicznosci, liczac, ze "kiedys" tozmonetyzuje. Wybratbym jedng, wysokoptatng
umiejetnos¢ irgcznie, niemal "od drzwi do drzwi", znalaztbym pierwszych 3-5 klientow
naustuge.

Moja najwieksza porazka to préba bycia kims, kim nie bytem. Na poczatku zaczynatemz
profilem @oczami_nihata. Probowatem by¢ "powaznym” ekspertem od finanséwi
skomplikowanych strategii, mimo ze sam dopiero sie uczytem. Bytem nieautentyczny,
moj content byt sztywny i nikt tego nie kupowat.

Mdj najwiekszy sukces to zrozumienie, ze moja jedyna, prawdziwg waluta jest moje
dos$wiadczenie - zwtaszcza to zporazek, tak powstat profil @biznes_w_dresach. Kiedy
przestatem udawac i zaczagtem méwic o swoich realnych zmaganiach zprowadzeniem
lokalu gastronomicznego, o btedach finansowych, o stresie i wypaleniu — wtedy ludzie
zaczeli stuchac¢. Wtedy tezzaczety sie pojawiac pierwsze wspotprace reklamowe z takimi
gigantamijak Orange, Santander, Allegro, OLXiwiele innych.



Weronika Sza

Méj patent Moja dziatalno$¢ poleganauczeniurekruterek/dw oraz liderki/dw, jak prowadzi¢

nazarabianie skuteczna, inkluzywnarekrutacje. Spora czes¢ mojej dziatalnosciopierasiena
darmowymudostepnianiu wiedzy, m.in. prowadzeniu bloga o rekrutacji, wpisachna
LinkedlIn, wysytaniu newslettera czy prowadzeniu licznychwebinardw. Jednak, aby
przekazywac wiedze w sposob kompletnyinaprawde skuteczny, Swiadcze takze ustugi
odptatne: przede wszystkimwarsztaty dlazespotéw rekruterskichihiringmanagerow,
wtrakciektorychucze, jak prowadzi¢ wywiad kompetencyjny orazjak dzielic sie
trudnymfeedbackiemw rekrutacji. Dodatkowo kilka razy wroku prowadze kurs
kohortowy “Skutecznarozmowarekrutacyjna”, sprzedaje takze e-bookinatemat

(@3 rekrutacjiifeedbacku.
Jeslichcesz Problememw dzisiejszych czasach nie jest brak narzedzi, ale ichnadmiar. Samana
zaczaczarabiac poczatku swojej drogi poéwiecitam mase czasu na przetestowanie réznych

hawiedzy, to.. platform, aby znalez¢ takie, ktére odpowiadajg moim potrzebomi... utknetam.

Dlatego kazdej osobie, ktérajest na poczatku swojej Sciezki, doradze jedno: nie
szukajidealnych narzedzi, bo najprawdopodobniejich nie znajdziesz. Zamiast tego
wybierz proste iwystarczajgco dobre rozwigzania, a potem stopniowo je rozwijaj.

Gdybymmiata Zaczetabymtak samo, jak lata temu - od dzielenia sie wiedza na platformach, gdzie

zacza¢ odzera znajduja sie ludzie tacy jak ja (w moim wypadku byt to LinkedIn). Chociaz pomyst
monetyzowania swojej eksperckosci nie byt moim gtdwnym celemi pojawit sie
wmojej gtowie dopiero ok. 2 latatemu, to mysle, ze wiasnie lata darmowego
dzielenia sie wiedza przyniosty miuznanie w oczach odbiorcowi sprawity, ze dzisiaj
ufajg moim produktom.

Moje najwigksze Monetyzowanie wiedzy to cigg trudnych lekcji (zdecydowanie wole to okreslenie niz
sukcesyi pora__zkl L,porazki"), przeplatanychraznajakis czas sukcesami. Jedng znajtrudniejszych lekc;ji
w monetyzaciji

bytoto, ze ciezka praca, ogrom wiedzy i doswiadczenia oraz szczerosc nie sg
gwarancjg udanej sprzedazy. A moim najwiekszym sukcesemjest wytrwatosé, aby
ciaglei$¢ wyznaczona Sciezka, bezwzgledu na trudniejsze momenty i pozostanie
wierng swoimwartosciom, nawet jesli oznacza to mniejsze kwoty nakoncie ;)
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Na co dzien jestem konsultantem marketingu B2B, co oznacza, ze pomagam
firmom, ktére sprzedaja cos doinnych firm, pozyskiwac wiecejzapytanirosnac
szybciej. Co zatymidzie, moja gtéwna dziatalnos¢ to $wiadczenie ustug - ktore
wlwiej czesci $wiadcze online. Mieszkam w Gdyni, amoi Kliencitacza sieze mnana
spotkaniazWarszawy, Poznania, Krakowa, Katowic, Wroctawia, czy... Czestochowy.
Najlepiejw monetyzowaniu mojejwiedzy sprawdza sie wykorzystywanie jejdo tego,
zeby zapewnia¢ moim Klientom biznesowe wyniki. Dopdki na skutek moich dziatan
moj Klient zarabia wiecej, to nie bede miat zadnego problemu w monetyzowaniu
mojej wiedzy. Show me the money!

Stawiam $miata teze, ze problemem wielu osdb nie jest dobdrnarzedziiplatform,
ato, zeich oferta nie mawartosci. Dlatego zanim zaczniesz przygladac sie
narzedziomiplatformom, odpowiedz sobie na najwazniejsze pytanie: ktoi
dlaczego miatby Cizaptaci¢? Jezeli Twoja odpowiedz bedzie wystarczajaco
dobra, wszystkie puzzle utoza sie same. Kazdy moze robic szkolenia, warsztaty czy
kursy - pytanie, dlaczego ktos$ miatby zaptacic akurat za Twoje?

Jakmaniak szukatbym odpowiedzi na pytanie “czego naprawde brakuje na
rynku?”. Bo to wtasnie takie luki pozwalaja Twojej ofercie sie wyrdznic. Jezeli
znajdziesz spragniony ttum, to nie ma nic prostszego niz sprzedac kilka butelek
wodly.

Zanajwiekszy sukces postrzegam fakt, ze moi dotychczasowi Kliencisa tak
zadowoleniz efektdw naszej pracy, ze w ostatnim czasie nie mamjuz przestrzenina
przyjmowanie nowych, a przy okazji pracuje wytacznie zsympatycznymiKlientami,
ktdrzy okazuja mi duzo wdziecznoscii daja dobra energie. Rozmawiajac zkolegami
i kolezankami zbranzy doceniamfakt, ze to naprawde wyjatkowa sytuacja. Jezeli
chodzio porazke, to od dobrych 9 miesiecy probuje zmotywowac sie do
stworzenia (wreszcie) kursu online. Zaktadka na stronie jest. Pomystéw nie brakuije.
Ale zjakiegos powodu zawsze jest cos wazniejszego do zrobienia. To szok - ale
duzo sprawniej poszto minapisanie catejksiazki, niz prostego kursu::).
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Specijalizuje sie w budowaniu widocznoscimarek w branzy HR: tych $wiezych,
ktdre nie sa jeszcze rozpoznawalne lub tych, ktdre maja trudnoscizdotarciem do
szerszej publicznosci. Dziatam jako alternatywa lub dodatek do tradycyjnego
marketingu jezeli ten nie przynosi zamierzonych efektéw. Promuje marki poprzez
webinary, publikacje sponsorowane, wystgpienia konferencyjne, organizacje
wydarzen branzowych, newslettery orazartykuty eksperckie. Oprécztego
oferuje doradztwo kariery oraz pomagam firmom uktadac efektywne biznesowo
procesy HR.

Przede wszystkim warto postawi¢ na dywersyfikacje i nie opierac catego biznesu najednym
kanale czy platformie, by nie by¢ zaktadnikiem zmieniajacych sie algorytmdw, ktdre moga
zagrozi¢ stabilnosci dziatalnosci online. ROwnie wazne jest zbudowanie wtasnej, niezaleznej
przestrzenionline, jak strona internetowa czy newsletter - miejsce, nad ktérymma sie
petngkontrole, niezaleznie od zmian w portalach spotecznosciowych. Zwtasnego
dos$wiadczeniamoge potwierdzic, jak ogromne znaczenie dlabezpieczenstwa i trwatosci
catego biznesu maja te dwa elementy - dywersyfikacja dziatanirozwijanie wtasnych kanatow
komunikacji sg podstawa dtugofalowego sukcesu.

Wybratabymte sama droge, ktdra przesztam: konsekwentne budowanie marki osobistejw
ramach kilku kluczowych platform przezkilka lat, tagczone poczatkowo zpracg na etacie. Etat
nie byt dla mnie czasem ,,na przeczekanie” - przeciwnie, to wiasnie takze dzieki niemu
zdobytam autorytet w branzy - nie dziatatam wytacznie jako zewnetrzny konsultant, leczjako
osoba, ktdrarzeczywiscie brata udziat w budowaniu firm od podstawiznataichrealne
problemy, nie byta oderwana od rzeczywistosci.

Moim najwiekszym sukcesem byto wytyczenie wtasnej sciezkiw niszy HRimarketingu - od
poczatku budowatam marke na swoich autorskichzasadach. W szczegdlnoscijestem dumna
z"marketinguHR" - to nisza, ktdra zZbudowatam sama. Zwrot ten funkcjonowat wreczjako
neologizm gdy powoliwprowadzatam go narynek. Nie sposob szukac szerokiej konkurencjiw
tej dziedzinie, bo moja dziatalnos$¢ opiera sie 0 moja marke.

Zanajwieksza lekcje, chod nie nazwatabymijej "porazka", uwazam swoj poczatkowy brak
asertywnosciw relacjachzklientami. Zdarzato sie, ze traktowano mnie jak etatowego
pracownika, amaoj czasiustalenia nie byty respektowane. To doswiadczenie nauczyto mnie,
jak waznejest nie tylko jasne okreslanie granic izasad wspotpracy, ale takze wyciggnie
konsekwencijizbrakuich dotrzymywania.



Norbert Uselis

Mdjpatent
nazarabianie

©)

Jeslichcesz
zaczac zarabia¢
nawiedzy, to...

Gdybym miat
zaczacodzera

Moje najwigksze
sukcesy i porazki
wmonetyzacji

Pomagam firmom odnalez¢ sie w dzisiejszym Swiecie digitalu. Razem pracujemy
nadrozwojem firmy, uktadamy marketing, wdrazamy technologie. Jestemich
skrzydtowym. Dodatkowo szkole specjalistow zwykorzystania narzedzi Al w
codziennejpracyibiznesie.

Najlepsze efekty w monetyzowaniu marki przynosi mi dtugoterminowa pracanad
dowozongwartoscia. Staram sie rozwigzywac problemy, w efekcie buduje zaufanie
ifinalnie przektada sie to na zyski. Biznes oczywiscie musibyc rentowny, ale sam
element zysku nie jest tutaj najwazniejszy. Najwazniejsza jest wartos¢ dla odbiorcy.

Powiedziatbym - skup sie na DZWIGNI. Na rynku jest wielu tworcéw, ktérzy ciagle
kreca sie w kétko, robigc rzeczy, ktore nie majg zadnego sensu. 20% dziatan
przyniesie Ci80% rezultatdw - czyli stary dobry Pareto. Szukajtych 20%. Zawsze
zadawaj sobie pytanie: czy to napewno to, cojest moja dzwignia?

To bedzie dobry poczatek, ktory realnie moze doprowadzic¢ Cie do
zadowalajgcychzyskow. Majac to - bedzie mozna pochylic¢ sie nad kolejnymi
obszaramibiznesu, ktére wczesniej nie byty priorytetem ;)

Postanowitbym cata moc na budowanie kanatu na Youtube. Tam stworzytbym
jeden sensowny lejek marketingowy, ktory prowadzitby widza dalejw konkretne
miejsce (np. stronazkonsultacja lub jakis moj produkt).

YouTube jest aktualnie jedyna platforma, ktérama swoj system zarobkowy,

co pozwala na zarabianie ztworzenia, a takze ma najwigkszy wptyw na
budowaniu zaufania do nasinaszychustug. Do tego dochodzijeszcze kwestia
efektukuli$nieznej. Zjednego krétkiego posta (np. na LinkedIn) nie stworzymy
artykutu czy filmu. Natomiast na bazie jednego filmu na YT jestesmy w stanie
tworzy¢ kolejny content — przy uzyciu naprawde matych zasobdw. Automatyzacje
sgw stanie wiele tutajzdziatac.

Porazkami moge nazwac wszystkie moje projekty, ktdre na siebie nie zarobity.
Jeslimowimy o sukcesach to w samym 2025 roku w jednym z projektéw: One Man
Army Al; wygenerowalismy zmoim wspdinikiem ponad 200 000 zt przychodu na
przestrzeni kilku miesiecy.
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Na co dzier pomagam firmomw porzadkowaniu proceséw HR, a osoby
indywidualne wspieram w Swiadomych zmianach zawodowych. Online robie to
samo: edukuje, doradzami dziele sie doswiadczeniemw praktyczny sposob.
Najlepsze efekty przynosi mi autentyczna obecnos$é naLinkedinie, Instagramie
iwnewsletterze ,,PrasowkaHR”. Stawiam na Reelsy, stories, live'y i felietonowe
posty, ktére trafiaja w realne wyzwania mojej spotecznosci. Spdjna komunikacja
izrozumienie odbiorcow buduja zaufanie i pozycje ekspercka, ktdre przektadaja
sie nasprzedaziwspotprace.

Zacznijdziata¢. Konsekwentnie i bez czekania naidealny moment. Tworz, testui,
modyfikuj po drodze. Na start polecam budowanie profesjonalnego wizerunku na
Linkedlnie. Toidealna platforma dla ekspertéw zkazdejbranzy. Pozniej warto
pojawic sie tam, gdzie sg Twoi odbiorcy: Instagram, TikTok, YouTube. Widocznosé to
podstawa. Narzedzia? Canva do grafik, CapCut do wideo, ChatGPT, Claudei
Perplexity do trescii optymalizacji dziatan, plus dobre narzedzie do newsletteradla
relacjiilejka sprzedazowego.

Zaczetabym odregularnejobecnosciw social mediach. Tworzytabym tresci
odpowiadajgce narealne problemy odbiorcéwiod razu budowata pozycje osoby,
ktdrazna sie narzeczy. Réwnolegle jasno i konsekwentnie komunikowatabym, co
mam do zaoferowania. To cos, o czym wiele osob zapomina. Zaktadamy, ze $wiat
wie, czym sie zajmujemy, a jesli nie méwimy o tymregularnie, to... nie wie. Nawet
przy matym budzecie da sie skutecznie zarabiac online. Pod warunkiem, ze dziatamy
inie chowamy ustug ,do szuflady”.

Porazka byto myslenie, ze ludzie ,sami sie domyslg”, czym sie zajmuje. Czekatamna
idealny moment, zamiast dziatac. Przez coinni szybciejwchodzilinarynek z
podobnymipomystami. Przetom przyszedt, gdy zaczetam pokazywac sie i mowic
do kamery. Napoczatku byto to trudneinienaturalne, ale wtasnie wtedy rynek zaczat
namnie reagowac. Od tamtej pory najwieksze efekty przynosimiregularna
obecnos$¢imdwienie wprost o tym, corobieijak moge pomaéc.
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Moja dziatalnos$¢ online opiera sie gtéwnie na uczeniu innych projektowania

i dziatania w branzy kreatywnej. Na samym poczatku rozwoju mojej marki skupitam
sie naustugach, czylitworzeniu projektow graficznych. Po kilku latach dziatan
zaczetam pracowac nad swoim pierwszym Kursem Projektowania Graficznego.
Byt to dlamnie ogromny sukces, ale tezdowdd na to, ze dawanie przez wiele
miesigcy, lat wartosci swoim odbiorcom - poprzez posty edukacyjne,
newsletter czy artykuty nablogu - przynosi efekty.

Po wydaniu kursu skupitam sie gtéwnie na edukowaniu w mojej branzy, bo to daje
mi najwiecej satysfakcjii najlepiej monetyzuje mojg wiedze.

Jeslimyslisz o stawianiu pierwszych krokdw winternecie - zacznij dziatac odrazu.
Znamwiele osob, ktdre latami sie zastanawiaty nad ruszeniemze swojg marka, a tak
naprawde najlepszy czas to dzi$, nie ,jutro”, ktére moze nigdy nie nadejsé.
Zanimjednak zaczniesz, warto odpowiedziec¢ sobie na kilka waznych pytan:

Kimjestemiczymchce sie zajmowac?
Kimjest majidealny odbiorca /klient?
Jakmoge mu pomadc w rozwigzaniu jego problemow?

Wybierz social media, w ktorych Twojklient spedza najwiecej czasu - moze to by¢
TikTok albo Linkedin. Kazda platforma ma swoja specyfike, wiec trescimusza by¢
dopasowane do danego medium. Na poczatku wybierz1lub 2 miejscaidopiero po
czasie rozszerzaj dziatania. Oprocz mediow spotecznosciowych zadbajo wtasne
miejsce w sieci - stroneinternetowa. To wizytdwka, ktorej nikt Cinie zabierze.

Gdybymzaczynata od zera, dziatatabym podobnie. Zanim ruszytam na peten etat ze
swojg marka, przerobitam mase kurséw, szkolen i ksigzek. Ale sama nauka tozamato
- trzeba od razu wdrazac wiedze. Jeslibudzet Cie ogranicza, korzystajzdarmowych
tresci - internet to kopalnia darmowej wiedzy. Sama prowadze bloga, newsletter,

gdzie edukuje za O zt,iwiem, ze wiele osdb z tego korzysta, co mnie ogromnie cieszy!

Od poczatku dziatan deleguje czesc projektowizdarzyto misie trafic na osoby, ktére
nie byty profesjonalistami, co opdznito realizacje kilku kluczowych dlamnie
projektow. To byt madj najwiekszy btad - brak doktadnejweryfikaciji. W codziennym
biegutatwo o tym zapomnie¢ wiec warto dmuchac nazimne.
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Zawsze czutem, ze tradycyjne podejscia do sprzedazy nie sg dlamnie. Zamiast
sztywnychregutipodrecznikowych schematéw postawitem naintuicje, ktéra,
w potaczeniuz doswiadczeniem, stata sie moja najwieksza sita.

Moja gtdwna dziatalnos¢ polega na outsourcinguikonsultingu sprzedazy. Dziatam
zklientamiz catejPolski, taczac moja intuicje i doswiadczenie w sprzedazy
zmozliwosciami, jakie daje Internet. To, co przynosi minajlepsze efekty

w monetyzowaniu wiedzy, to Swiadome taczenie trzech etapow: Networkingu,
Consultingui Outsourcingu. Ta trojstopniowa struktura pozwala mina elastyczne
dopasowanie sie do potrzeb rynkuigenerowanie przychoddw zardwno z
jednorazowych, jakidtugoterminowych projektow.

Gdybym miat cos doradzi¢ osobie, ktdra dopiero chce zaczac zarabiac w Internecie,
powiedziatbym jedno: zacznij budowacé swojg marke na Linkedin.

Taplatformajest dzi$ wulkanem mozliwosci. Nie tylko pozwala na budowanie
profesjonalnego wizerunku, ale daje tezbezposredni dostep do decydentowiidealnych
klientow B2BiB2C.

Gdybym dzi$ zaczynat od zera, w pierwszej kolejnosci postawitbym nabudowanie
zaufaniaiautorytetu w sieci. Publikowatbym regulamie wartosciowe trescina Linkedlinie.
O czymchce, kiedy chcegiw jakiej formie chce. Angazowatbym sie w dyskusje pod postami
innych uzytkownikow (zardwno z duzymi, jak i zmatymizasiegamil). To pozwala nawigzywac
kontakty i pokazywac swoja wiedze, zanim jeszcze zaoferujesz cokolwiek w zamian.
Jezdzitbym tezna tyle networkingdw, ile zmiescitby moj kalendarz.

Nastepnie, wykorzystatbym moja wiedze w modelu ,handlowiec na godziny”. Zamiast od
razu sprzedawac drogie pakiety, proponowatbym mate, jednorazowe projekty. To pozwala
szybko wygenerowac pierwsze pienigdze, ktére moge przeznaczy¢ na dalsze dziatania
marketingowe.

Pamietam, jak w mojej pierwszej pracy w call center, na przekoér przetozonym, podniostem
$rednig wartosc¢ koszyka. Wszyscy mysleli, ze kliencibeda uciekac¢ od drozszych pakietow,
ajawiedziatem, ze dajacim wiecejwartosci, zachecamich do kupowania. Sprzedaz
wystrzelitaw kosmos.

Podobnie byto w sprzedazy bezposredniej, gdzie intuicyjnie wprowadzitem narzedzia do
monitoringu. Szczesliwy handlowiec to $wiadomy handlowiec - gdy wszystko jest
zmierzone, nagle okazuje sig, ze nikt nie ktamie. To proste rozwigzanie zrewolucjonizowato
naszaprace.
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